Jak zdobyé Darczyrice -
W winclz’rte? Elevator Pitch
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Lowienie Grubych Ryb
w szklanych wiezowcach

Wyobraz sobie taka sytuacje: jestes w windzie
warszawskiego drapacza chmur, wjezdzasz

z parteru na sam szczyt. Przyjechates

na spotkanie biznesowe - na rozmowe o prace,
tudziez chcesz ubiegac sie w Wielkiej
Korporacji® o darowizne albo partnerstwo

W organizacji biegu charytatywnego. A moze
po prostu przyjechates podziwiac¢ widoki?

Do windy wsiada z Tobg, caty na biato,
menadzer Gruba Ryba. Posiadacz wypchanego
portfela, ale tez wielkiego serca. Kojarzysz, ze
rozwinagt w Wielkiej Korporacji® dziat spotecznej
odpowiedzialnosci biznesu, ktéry zajmuje sie
m.in. wybieraniem celéw charytatywnych,

na ktére firma przekaze wsparcie. Masz 60
sekund, zanim dojedziecie na wybrane pietro.
Podejmiesz wyzwanie? Skorzystasz z okazji,
aby przekona¢ Grubg Rybe do wsparcia
Twojego celu?

Skad wziat sie Elevator Pitch?

Koncepcja "Elevator Pitch" (z angielskiego:
"przemowa w windzie") pochodzi ze Swiata
Hollywood wczesnego XX wieku. Scenarzysci
starali sie sprzedac swoje pomysty na filmy
producentom lub rezyserom, ktérych spotykali
w windach, wiedzac, ze maja tylko krétki czas,
aby zdoby¢ ich uwage przed dotarciem

na swoje pietro.
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Elevator pitch stat sie popularny w Swiecie
biznesu jako zwiezty i przekonujacy sposob
zaprezentowania pomystu, produktu lub ustugi
potencjalnym inwestorom lub klientom

w krotkim czasie, czesto poréwnywanym

do dtugosci trwania przejazdu winda. Od
tamtego czasu stat sie powszechng praktyka
w przedsiebiorczosci, kulturze start-upow

i komunikacji biznesowej, a takze, co wazne
dla nas - w fiindraisinaii

Czemu w ogéle mialbys szukaé
Darczyncow w windzie?

By¢ moze nigdy nie bedziesz miec szansy
zdoby¢ Darczyncy, jadac z nim windg, — cho¢
kto wie! — ale umiejetnos¢ przykucia uwagi

i ,sprzedania” swojego pomystu czy celu
dobroczynnego w zwiezty, a jednoczesnie
spoéjny i przekonujgcy sposdb, jest niezwykle
wazna, jezeli chcesz stac sie mistrzem sztuki
proszenia o wsparcia.

Przedstawiamy Ci krotki poradnik,
jak stworzy¢ uniwersalny Elevator
Pitch, ktory pozwoli Ci schwytaé¢
Darczyncow nie tylko w windzie!
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ZACZNIJ OD HACZYKA

Zacznij od stwierdzenia, ktore przyciggnie
uwage odbiorcy.

NAKRESL JASNY CEL

Wyraznie podkresl, na co zbierasz pienigdze.

KONKRETNY PROBLEM

Zwr6c¢ uwage Darczyncy na wyzwania,

Z jakimi sie mierzysz w zwigzku z chorobg
i jak mozesz je przezwyciezy¢ dzieki jego
pomocy. Odpowiedz na pytanie, dlaczego
Ty jestes osobag, ktdrg Darczynca powinien
obdarzy¢ wsparciem?

POKAZ ROZWIAZANIE

Opisz, jak Twoja kampania zbierania
funduszy moze poméc w rozwigzaniu tych
probleméw i zapewnic Ci lepsza jakos¢
zycia. Pokaz Darczyncy, jak zamierzasz
wykorzystac Jego pienigdze.

PODZIEL SIE HISTORIA

Opowiedz swojg osobistg historie zwigzang
z celem Twojej kampanii i wyjasnij,
dlaczego jest to dla Ciebie wazne.
Wystarcza dwa zdania, by nawigzac wiez

z Darczynca za pomoca historii. Bgdz
autentyczny | szczery.

KONKRETNA ZMIANA

Wyjasnij, w jaki sposéb zebrane fundusze
wptyna pozytywnie na jakos¢ Twojego
zycia i pomoga Ci przezwyciezyc trudnosci.
Co uda Ci sie osiggnac dzieki darowiznie?

ODWOLAJ SIE DO EMOCIJI

Uzyj emocjonalnego jezyka, ktéry bedzie
poruszat odbiorce i zainspiruje go do
podjecia dziatania. Odwotuj sie przede
wszystkim do pozytywnych emocji -
wzbudzanie litosci nie dziata jako metoda
zdobywania Darczyncow.

KORZYSC DLA DARCZYNCY

Dobroczynnos¢ w pewnym stopniu opiera
sie na wymianie - co osoba, ktdra Cie
wspiera, dostaje od Ciebie? Oczywiscie,
dobre samopoczucie. Komunikat, ktory
musi otrzymac od ciebie Darczynca
powinien byc¢ nastepujacy: "jestes dobrym,
fajnym cztowiekiem, a fajni, dobrzy ludzie
wspierajg cele takie, jak ten".

ZACHOWAJ ZWIEZLOSC
Elevator Pitch nie powinien zajgc¢ dtuzej niz
60 sekund. To przektada sie mniej wiecej
na 250 stéw - trzymaj sie tego limitu.
UDOSKONALAJ

Cwicz swoja przemowe i udoskonalaj
ja, az bedzie krétka i przekonujaca.
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Jak wdrozyc te kroki :

w praktyce? —

HACZYK:

"Czy wiesz, ze wystarczy tylko 1,5%
podatku, by odmieni¢ czyjs los?"

KONKRETNE WYZWANIA:

"Tak jak Ty, kocham zycie. Moja
niepetnosprawnosc jest jego czescig, choc
stawia wiele przeszkdd, takich jak brak
swobody i niezaleznosci. Dzieki Twojemu
wsparciu moge je pokonac."

OSOBISTA HISTORIA:

"Dla mnie, jako osoby zawsze dazacej
do niezaleznosci, utrata mobilnosci byta
dla mnie olbrzymim ciosem. Chce zy¢
petnig zycia, a wsparcie Darczyncow

mi to umozliwia."

CEL, ROZWIAZANIE:

"Twoja darowizna pozwoli mi na zakup
najnowoczesniejszego wozka
elektrycznego, ktéry posiada
zaawansowane funkcje, takie jak wydajna
bateria i intuicyjne sterowanie. Dzieki niemu
bede mdgt poruszac sie swobodnie,
wybierac sie na spacery na swiezym
powietrzu, a przede wszystkim zy¢

z godnoscig i niezaleznoscia."

CALL TO ACTION:

"Przekaz na mdgj cel swdj 1,5% podatku -
rozliczajac PIT, wprowadz

KRS Fundacji Avalon (0000270809),

a w celu szczegétowym wpisz

KOWALSKI, 0000.

Twoje wsparcie jest dla mnie nieocenione,
razem mozemy zmienic¢ Swiat

na lepsze!"
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Schwytaj Grubg i!ybg!

Cwiczenie praktyczne
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A teraz wr6émy do windy, ktéra jechaliSmy na
poczatku tego tekstu. Majac juz wiedze o tym,
jak stworzy¢ przekonujgca przemowe

w windzie, spréobuj schwyta¢ menadzera Gruba
Rybe na haczyk swojego apelu.

Wyobraz sobie siebie w tej sytuacji i nagraj
krétki film, na ktérym przedstawiasz
menadzerowi swoj Elevator Pitch. Mozesz tez
napisac zwiezty tekst, jesli nie czujesz

sie pewnie przed kamera.

Nagranie mozesz wysta¢ e-mailem na
apelowanie@fundacjaavalon.pl. Damy Ci
informacje zwrotna: co jest mocng strong
Twojego apelu, a co mozesz jeszcze
dopracowac.
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Uruchamiamy Bezptatny Kurs
Apelowania dla Podopiecznych
Fundacji Avalon!

Jesli podobat ci sie ten materiat i chcesz
dowiedziec sie wiecej o apelowaniu

i fundraisingu, czyli sztuce proszenia

o wsparcie; jezeli chcesz otrzymywac wiecej
darowizn

i zbudowac silniejsza relacje ze swoimi
Darczyncami, zapisz sie na Bezptatny Kurs
Apelowania dla Podopiecznych Fundacji
Avalon!

W ramach serii nagran bedzie i teoria,

i praktyka: od tworzenia skutecznego apelu,
przez umacnianie relacji z Darczynca,

po budowe profesjonalnego wizerunku.
Swojg wiedze z kazdego tematu poruszonego
w ramach kursu bedziesz mogt sprawdzic

w ramach krétkiego ¢wiczenia. Pamietaj,
¢wiczenia robisz tylko dla siebie i dla swojego
sukcesu, nie sg one obowigzkowe.

Zapewnimy Ci staty kontakt z ekspertami,
ktorych bedziesz mogt zasypac wszelkimi
pytaniami i watpliwos$ciami, jakie przyjdg
Ci do gtowy.

Na koniec spotkamy sie razem w gronie
kursantéw w ramach webinarium, podczas
ktérego podsumujemy zdobytg wiedze oraz
wystuchamy i odpowiemy na Wasze pytania.

Ruszamy z zapisami, a ilo$¢ miejsc jest
ograniczona. Zgtos sie poprzez wypetnienie
formularza online (zatgczony jest do
wiadomosci e-mail)!

Dotacz do naszej druzyny i nie martw sie
0 swoje jutro!

Zyczymy powodzenia!

Zespof Fundacji-Avalon
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